
[Judul Proposal]
Proposal Usaha Keripik Pangsit "Pangsit Crispy"

[Data Perusahaan]
Nama Perusahaan: Pangsit Crispy Indonesia
Alamat: [Alamat Perusahaan]
Kontak: [Nomor Telepon/Email]
Tanggal: [Tanggal Penyusunan Proposal]

[Ringkasan Eksekutif]
Pangsit Crispy Indonesia adalah usaha yang berfokus pada produksi dan penjualan
keripik pangsit berkualitas tinggi. Kami bertujuan untuk menyajikan rasa pangsit
yang otentik dalam bentuk yang inovatif dan praktis. Pasar makanan ringan terus
berkembang, dan kami yakin bahwa keripik pangsit kami akan menjadi produk yang
diminati secara luas. Usaha ini akan dijalankan dengan komitmen terhadap kualitas,
kebersihan, dan pelayanan pelanggan yang unggul.

[Tujuan Usaha]
1. Memperkenalkan varian baru makanan ringan yang berbasis pangsit di

pasaran.
2. Menyediakan alternatif makanan ringan yang lezat dan sehat.
3. Mencapai pertumbuhan penjualan 20% dalam 12 bulan pertama.

[Deskripsi Produk]
Keripik pangsit "Pangsit Crispy" kami akan diproduksi dengan menggunakan
bahan-bahan berkualitas tinggi dan diproses dengan teknik modern untuk
memastikan tekstur yang renyah dan rasa yang autentik. Kami akan menawarkan
beberapa varian rasa, termasuk pedas, original, dan keju. Selain itu, produk kami
juga akan bebas pengawet dan pewarna buatan, menjadikannya pilihan makanan
ringan yang lebih sehat.

[Target Pasar]
1. Penggemar makanan ringan yang mencari variasi rasa yang baru dan unik.
2. Individu yang memiliki gaya hidup sibuk dan membutuhkan makanan ringan
praktis.
3. Restoran, kafe, dan toko makanan yang ingin menambahkan produk inovatif ke
dalam daftar menu mereka.

[Strategi Pemasaran]
1. Kampanye Media Sosial: Menggunakan platform media sosial untuk

mempromosikan produk, berbagi resep, dan berinteraksi dengan pelanggan.
2. Penawaran Awal: Menyediakan penawaran khusus pada awal peluncuran

produk untuk menarik perhatian konsumen.



3. Kerjasama Bisnis: Menjalin kerjasama dengan restoran, kafe, dan toko
makanan lokal untuk menjual produk kami.

[Rencana Operasional]
1. Pembelian Bahan Baku: Memastikan pasokan bahan baku berkualitas.
2. Produksi: Menggunakan teknik modern untuk menghasilkan keripik pangsit

dengan kualitas terbaik.
3. Pengemasan: Mengemas produk dengan desain menarik dan informasi

nutrisi yang jelas.
4. Distribusi: Menyediakan layanan pengiriman dan penjemputan sendiri untuk

pelanggan grosir.

[Proyeksi Keuangan]
Berikut adalah proyeksi pendapatan dan pengeluaran untuk 12 bulan pertama:

Pendapatan:
- Bulan 1-3: [Nominal]
- Bulan 4-6: [Nominal]
- Bulan 7-9: [Nominal]
- Bulan 10-12: [Nominal]

Pengeluaran:
- Bahan Baku: [Nominal]
- Produksi: [Nominal]
- Pengemasan: [Nominal]
- Pemasaran: [Nominal]
- Gaji Karyawan: [Nominal]
- Biaya Operasional Lainnya: [Nominal]
- Total Pengeluaran: [Nominal]

[Tim Manajemen]
- [Nama dan Jabatan]
- [Nama dan Jabatan]
- [Nama dan Jabatan]

[Kesimpulan]
Kami yakin bahwa usaha keripik pangsit "Pangsit Crispy" memiliki potensi yang
besar di pasaran makanan ringan yang terus berkembang. Dengan produk
berkualitas tinggi dan strategi pemasaran yang efektif, kami optimis dapat mencapai
kesuksesan dalam jangka waktu yang relatif singkat. Kami mengundang Anda untuk
bekerjasama dengan kami dalam mewujudkan visi usaha ini.

[Terima Kasih]



Kami mengucapkan terima kasih atas perhatian dan kesempatan yang diberikan
untuk mempertimbangkan proposal usaha kami. Kami siap untuk menjawab
pertanyaan atau diskusi lebih lanjut mengenai rencana ini.

Hormat kami,

[Tanda Tangan Anda]
[Nama Anda]
[Posisi Anda]
Pangsit Crispy Indonesia


